
证券代码：000906 证券简称：物产中拓

物产中拓股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2016-03

投资者关系活动

类别

■特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

中金公司：曾梦雅、吕乐艺、田恬；建银信托：刘宏程、唐健、

高影；汇添富基金：金岚枫；千合资本：蒋仕卿

时间 2016 年 11 月 29 日下午 14：00-15：00

地点 公司总部会议室

上市公司接待人

员姓名

董事长：袁仁军、董事会秘书：潘洁、证券事务代表：刘静、

经营管理部经理：雷邦景

投资者关系活动

主要内容介绍

1.公司的发展定位是什么？

公司的发展定位是生产型服务业，服务对象是基本设施建

设和中国制造，公司发展围绕提升三方面的能力建设：（1）供

应链服务集成能力，包括提供多样化的服务品类，提供具有性

价比的服务，对于不同客户提供个性化的解决方案；（2）风险

控制能力，包括风险识别和化解能力；（3）资本运作能力。公

司的价值取向：为客户创造价值，使其降本增效，提高其竞争

力，从而实现公司的价值。

2.公司在未来发展过程中如何提高盈利？

公司作为生产型服务业，将通过增加服务种类，不断满足

客户需求，从采购、分销、到剪切加工、物流配送，到融资租

赁、供应链金融服务等。此外，依靠期现套保、期现套利以及

外汇套保等金融手段锁定和化解风险。当前环境下大宗商品交

易环节的利润空间有限，只有围绕上下游的目标客户需求深度

挖掘，提供全方位的供应链集成服务，才有助于提高盈利水平。



3.公司对大宗商品走势的判断？

大宗商品的特点是性能稳定，需求稳定，发展空间巨大。

作为原材料具有广泛的应用空间，如：基础设施建设一定需要

大量的大宗商品，稳定的需求客观存在，且从世界发展来看，

众多发展中国家的基础设施建设都需要大量的大宗商品，大宗

商品与国计民生息息相关，具有良好的体制机制，社会公信力

强和集成服务能力强的企业更具竞争优势。

4.公司在对目标客户的选择上有何偏好？如何做风险管

控？

我司对目标客户的选择建立了完整的客户资信调查、评

估、管控等体系，建立了全员、全面、全程的风险防控体系。

风险管控主要包括两方面：目标客户的选择和针对不同客户合

作模式的选择，客户和模式的选择相匹配，对客户做全面的资

信调查，就是要选择优质的行业客户和资信较好的客户，在各

自行业中排名中上游的客户，然后选择与客户相匹配的合作模

式，力争做到行业领先。

5.公司对电商的理解？

钢铁电商平台更多 B2B 属性，客户需求具有一定的计划性

和稳定性，电商工具论有其合理性。信息技术是社会发展的方

向，公司也会适应社会发展需求，打造适合自身发展需要的集

成服务平台、供方营销平台、需方集采平台，公司目前拥有中

拓钢铁网和中拓 CRM 系统两大平台。信息化平台的推广普及极

大便捷了交易方式，提升了管理水平，但核心仍在于线下资源

的配套和服务能力的打造。

附件清单（如有） 无

日期 2016 年 11 月 29 日


